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Gesamtver band Hol zhandel und Heinze/BauDatenbank vereinbaren Zusammenar beit

er Gesamtverband Holzhandel e.V., Wieshaden, und die Heinze/BauDatenbank GmbH, Celle, haben eine umfas-

sende Zusammenar beit vereinbart: Heinze/BauDatenbank hat das HeinzeBauOffice® fiir den Holzhandel entwickelt.

Heinze/BauDatenbank hat bereitseine umfassende Produktdatenbank unter dem Namen HeinzeBauOffice® fur den
Baugtoff-Fachhandel erfolgreich im Markt etabliert. Damit bietet sich allen Herstellern, die tiber den Holzfachhandel liefern,

eine neue M dglichkeit, ihre Produkte zu présentieren.

Durch die Zusammenarbeit mit der Bau-
Datenbank konnen alle Holzfachhandler in
der Beratung auf die Produktinformationen
des HeinzeBauOffice® zugreifen. Diesist
ein enormer Vorteil fur die Beratungsgua-
litét. Denn Beratungskompetenz, Service
und Zuverlassigkeit werden in der Zukunft
auch im Holzhandel eine herausragende
Rolle spielen. Insgesamt nimmt das Bera-
tungsgespréch gegenliber friiher einen
groRer werdenden Raum ein. Hier liegt fir
den Holzfachhandel die Chance, sich mit
qualifizierter Beratung weiter positiv zu
profilieren.

Das HeinzeBauOffice® wird den Holz-
handel kiinftig deutlich unterstiitzen.
Esliefert umfassende herstellergepriifte

Das HeinzeBauOffice®;

IndustrieStammdaten

recherchierbare
Artikelbeschreibungen
mit Handelsinformationen

Artikelabbildungen

Herstellernachweis
mit Anschriften

Verbindungen zur
Warenwirtschaftssoftware

Basisfur E-Commerce-
Anwendungen

InterneAbléuferationalisieren /
IndustrieStammdaten

Ein effektives Werkzeug fur den Handel
muss die internen Abl&ufe noch effizien-
ter machen.

Auch diese wesentliche Forderung des
Holzfachhandels erfillt das Programm.
Das HeinzeBauOffice® arbeitet sehr gut
mit der Warenwirtschaftssoftware
zusammen.

Das HeinzeBauOffice® eroffnet zudem
Wege in die Zukunft. Denn es bietet
standardisierte IndustrieStammdaten.
Diese sind die unabdingbare Vorausset-
zung fir eine effektive Weiterverarbei-
tung von Produktdaten im Zusammen-
spiel mit anderen Partnern und fir E-

Artikelbeschreibungen mit Bildinforma:
tionen. Der Holzhandel stellt mit diesem
Archiv sicher, dass er stets auf dem neue-
sten Stand recherchiert. Er hat gegentiber
den frilheren Katal ogarchiven den Vortelil,
schnell und gezielt zugreifen zu kénnen.
Das HeinzeBauOffice® ermdglicht einfa- Zeit und dann wird eine gute Beratung
che Recherchen auch nach physikalischen schnell unwirtschaft-

oder optischen Eigenschaften von Produk- lich. Sl %

ten. Der rege genutzte Bezugsquellen-
nachweis des Gesamtverbandes Holz-

Nur ein Uibergeordnetes elektronisches
Archiv, dessen Daten vergleichbar auf-
gebaut sind, ermdglicht innerhalb eines
kurzen Zeitraumes eine qualifizierte
Auswahl eines Produktes. Sonst kostet
die gleiche Recherche ein Vielfaches an

Commerce-Projekte.

Das HeinzeBauOffice® bietet vielfaltige
Mdaglichkeiten der Effizienzsteigerung:
IndustrieStammdaten fir die eigene Pro-
zessoptimierung, aktuelle Artikel be-
schreibungen und Abbildungen fir die
Kundenberatung.

handel wird zudem kiinftig mit <
praxisgerechten Suchfunktio- /8 o~y _
nenin dasdigitaleArchiv fir |88 ' E s s ' y -~

den Holzhandel integriert.



