
Interne Abläufe rationalisieren /
IndustrieStammdaten
Ein effektives Werkzeug für den Handel

muss die internen Abläufe noch effizien-

ter machen. 

Auch diese wesentliche Forderung des

Holzfachhandels erfüllt das Programm.

Das HeinzeBauOffice® arbeitet sehr gut

mit der Warenwirtschaftssoftware

zusammen. 

Das HeinzeBauOffice® eröffnet zudem

Wege in die Zukunft. Denn es bietet

standardisierte IndustrieStammdaten.

Diese sind die unabdingbare Vorausset-

zung für eine effektive Weiterverarbei-

tung von Produktdaten im Zusammen-

spiel mit anderen Partnern und für E-

Commerce-Projekte. 

Das HeinzeBauOffice® bietet vielfältige

Möglichkeiten der Effizienzsteigerung:

IndustrieStammdaten für die eigene Pro-

zessoptimierung, aktuelle Artikelbe-

schreibungen und Abbildungen für die

Kundenberatung.

Nur ein übergeordnetes elektronisches

Archiv, dessen Daten vergleichbar auf-

gebaut sind, ermöglicht innerhalb eines

kurzen Zeitraumes eine qualifizierte 

Auswahl eines Produktes. Sonst kostet 

die gleiche Recherche ein Vielfaches an

Zeit und dann wird eine gute Beratung

schnell unwirtschaft-

lich.

Durch die Zusammenarbeit mit der Bau-

Datenbank können alle Holzfachhändler in

der Beratung auf die Produktinformationen

des HeinzeBauOffice® zugreifen. Dies ist

ein enormer Vorteil für die Beratungsqua-

lität. Denn Beratungskompetenz, Service

und Zuverlässigkeit werden in der Zukunft

auch im Holzhandel eine herausragende

Rolle spielen. Insgesamt nimmt das Bera-

tungsgespräch gegenüber früher einen

größer werdenden Raum ein. Hier liegt für

den Holzfachhandel die Chance, sich mit

qualifizierter Beratung weiter positiv zu

profilieren. 

Das HeinzeBauOffice® wird den Holz-

handel künftig deutlich unterstützen. 

Es liefert umfassende herstellergeprüfte

Artikelbeschreibungen mit Bildinforma-

tionen. Der Holzhandel stellt mit diesem

Archiv sicher, dass er stets auf dem neue-

sten Stand recherchiert. Er hat gegenüber

den früheren Katalogarchiven den Vorteil,

schnell und gezielt zugreifen zu können.

Das HeinzeBauOffice® ermöglicht einfa-

che Recherchen auch nach physikalischen

oder optischen Eigenschaften von Produk-

ten. Der rege genutzte Bezugsquellen-

nachweis des Gesamtverbandes Holz-

handel wird zudem künftig mit 

praxisgerechten Suchfunktio-

nen in das digitale Archiv für 

den Holzhandel integriert. 
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Das HeinzeBauOffice® für den Holzhandel

Der Gesamtverband Holzhandel e.V., Wiesbaden, und die Heinze/BauDatenbank GmbH, Celle, haben eine umfas-
sende Zusammenarbeit vereinbart: Heinze/BauDatenbank hat das HeinzeBauOffice® für den Holzhandel entwickelt.
Heinze/BauDatenbank hat bereits eine umfassende Produktdatenbank unter dem Namen HeinzeBauOffice® für den

Baustoff-Fachhandel erfolgreich im Markt etabliert. Damit bietet sich allen Herstellern, die über den Holzfachhandel liefern,
eine neue Möglichkeit, ihre Produkte zu präsentieren.

Gesamtverband Holzhandel und Heinze/BauDatenbank vereinbaren Zusammenarbeit 

Das HeinzeBauOffice®:

●● IndustrieStammdaten

●● recherchierbare 

Artikelbeschreibungen 

mit Handelsinformationen

●● Artikelabbildungen

●● Herstellernachweis 

mit Anschriften

●● Verbindungen zur 

Warenwirtschaftssoftware

●● Basis für E-Commerce-

Anwendungen

Branchentag Holz 
Heinze ist dabei!

18. und 19. Oktober
WiesbadenHalle 9, Stand R1


